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技术经纪概述与概念
Overview and concept of technology broker

技术经纪或称“技术中介”
指中介方以知识、技术、
经验和信息为临沂房与第
三方订立技术合同进行联
系、介绍、组织工业化开
发，并未履行合同提供服
务的活动。 技术经纪活动需要知识、

经验、信息和技巧的支撑。
它是市场经济条件下合理
调配科技资源、整合各类
专业知识，在市场各主体
之间、要素市场之间建立
沟通桥梁，促进科学技术
转化为生产力的一类重要
的服务活动

 技术商品的交易不同于一般商品的买卖。

技术商品通常是以知识形态存在的，它

可以是一项发明、一项新的工艺，新的

配方或者技术诀窍等。技术商品的特殊

性决定了技术交易具有不同于一般商品

交易的特征。



技术经纪与一般经纪
的区别

技术经纪与一般经纪的区别
The difference between technical brokerage and general brokerage



主体 客体

媒介 环境

要素

技术经纪的主体
从事技术经纪的技术经纪人以及技术经纪人所在的技术经
纪机构等经过认定的技术经纪行为主体，同时也包括事实
上在从事技术经纪活动的社会个人、组织机构和企业。

技术经纪的客体
是技术商品。技术商品的充裕、流通是技术经纪体系健康
发展的根本。涉及道路技术本身、技术供方、技术需方等
多个方面。

技术经纪的媒介
指技术经纪主体从事经纪技术经济了提的过程中必须的载
体，通常包括有形或无形的技术市场。

技术经纪的环境
指对技术经纪活动的开展提供支持、配套和规范约束的各
种政策和服务。

技术经纪的要素
Elements of technology brokerage



以科研院所、高等院校
为主题的科学研究体系

以企业为主题、产学研
相结合的技术开发体系

以中介机构为主题的
社会化科技服务体系

新兴的科技体系

宏观上，技术经纪业的作用包括：促进产学研的深入合作，提高企业的自主创新能力；有效

的提升科技型中小企业的成长智力；通过高级的科技服务经济活动，活化市场，强化企业的

资本动力；引进和培训高素质人才，建设企业的人才高地等。

技术经纪业的作用
The role of technology brokerage



微观上：促进
科技成果转化
和技术转移

评估作用03

调节作用02

沟通作用01 04 组织作用

05 协调作用

06 经营作用

技术经纪业的作用
The role of technology brokerage



一般中介（居间中介）
又称“简单中介”。技术经纪人居于委托人
和第三者之间，介绍他们进行技术交易活动。

代理中介

技术经纪人受技术卖方或技术持有人的委托，
在技术市场路销售技术商品，寻求或选择技
术买方，代表技术卖方从事技术交易活动

全程中介（深入中介）
技术经纪人组织方方面面的力量促进技术项

目的实施。

其他业务

技术经纪人参与技术开发、技术服务、技术
培训活动

技术经纪的分类（按业务类型分）
Classification of technical brokers (by type of business)



1.专利技术的经纪

2.非专利技术的经纪 3.技术开发项目的经纪

我国技术市场整体发展状况（国家政策指引）
The overall development of China&#039;s technology market (national policy guidelines)

4.技术招标和投标中的经纪 5.技术服务的经纪

7.技术人才的经纪6.国际性合作的经纪



《国家技术转移体系建设方案》提出：

“创新高校、科研院所技术转移管理和

运营机制，建立职务发明披露制度，实

行技术经理人聘用制”，“加强技术转

移管理人员、技术经纪人、技术经理人

等人才队伍建设”。

技术经纪人
是指在技术市场中以促进成果转

化为目的，为促成他人技术交易

二从事居间、行纪或代理等经纪

业务，并取得合理佣金的经纪业

务的公民、法人和其他经纪组织。

技术经理人
指的是以科技成果转化为己任，

应用专业知识和实务经验，促进

科技成果的商品化、商业化和产

业化，以科技成果转化工作为职

业的从业者。

技术经纪人和技术经理人
Technology broker and technology manager



审定卖方是否真正具备法
律所承认的技术所有权

了解买方的技术能力和管
理水平

在双方谈判进程中疏通障
碍，协调分歧，促进成交

有熟悉技术的供求信息，
并通过多种渠道，采取多
种形式将其发布出去

接受供求双方委托，为其
寻找合适的技术交易对象

对自己所经纪的技术成果的
可靠性、成熟性进行鉴定

技术经纪人的职责
The role of a technology broker



为社会提供各种技术经纪服务

有权对委托者和她们的当事人进行选择

有权与其他单位签订技术经纪合同、

委托代理合同，有权依照国家规定

与外商谈判并签订合同

有权收取技术经纪服务的活动经费和合

理的技术经纪服务报酬，委托人或第三

者发生违约，技术经纪人有权追究

有权以技术交易会、信息发布会、广告

等技术经济活动形式对外从事技术经纪

活动

有权要求对风险责任作出合理的规定、
享有其他经纪人所应享有的一般权利

技术经纪人的权利
The rights of a technology broker



在核准登记的技术经济范围内

从事技术经纪活动

必须保证技术经纪服务质量，

对委托方和第三方负责。

严格保密制度

遵守国家法规规定的经纪人的
一般义务

维护国家利益、社会公共利益，

努力促进科学技术进步。

技术经纪人的基本义务
Basic obligations of technology brokers



天际标题 添加标题 添加标题

技术经理人要承担顾
问、推进者和组织者
等多种角色，是高层

次复合型人才。

技术经理人应当具备
较高的道德品质和职
业道德

技术经理人应具备专
业的知识、丰富的经
验、充分的信息和高
超的技巧四个方面的

素质。

01 03

02

技术经理人
Technical Manager



比较丰富的科技知识 经济基础知识 一定的商务知识 相关法律知识

1 2 3 4

技术经纪人
Technology broker

综合性 专业性 动态性



1.运用法律的能力强

2.起草合同的能力强

7.表达能力强

技术经纪人的基本技能
Basic skills of a technology broker

3.查阅文献的能力强

6.社交能力强

5.思维敏捷4.较强的谈判、交流既能
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